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VENI Energia -konserni

5 maata ja 9 toimipistettä

+500 työntekijää

Johtava sähkönhankintapalveluiden tuottaja 
12 TWh ja yli 50 000 asiakasta

Perustettu 1995
30 vuoden kokemus pohjoismaisista sähkömarkkinoista

Ympäristö keskiössä
Lähes 70 % asiakastamme käyttää 100 % CO2-vapaata 
energiaa
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Asiakkaamme Suomessa

Yli 50 % Suomen kunnista ja kaupungeista

Yli 20 000 asunto- ja kiinteistöyhtiötä Suomessa

Yli 2 000 teollista yritystä Suomessa

Noin 10 % koko Suomen sähkönkulutuksesta

Noin 70 % Suomen seurakunnista
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Sähkön myyntihinnan muodostuminenSähkön myyntihinnan muodostuminen

Systeemituote
(SYS)

Aluehintaerotuote 
(EPAD)

Sähköyhtiön 
marginaali

 Systeemihinta on ylivoimaisesti 
suurin hintakomponentti ja siksi 
sen suojaaminen 
hintavaihteluilta oikeaan aikaan 
on tehokkain tapa vaikuttaa 
kokonaishintaan

 Aluehintaero syntyy 
riittämättömistä siirtoyhteyksistä 
eri maiden välillä

 Vaikka tätä EPAD-komponenttia 
ei olisi erikseen sopimuksessa 
tai sähkölaskussa mainittuna, 
se on aina ja kaikissa 
sopimuksissa sisällä

 Kilpailutamme monta kymmentä sähköntoimittajaa
 Suuri volyymimme painaa jo tarjouspyyntövaiheessa 

sähköntoimittajan marginaalia oleellisesti alaspäin
 Sähköyhtiöiden marginaalit ovat nousseet merkittävästi viime 

vuosina aikaisempaan nähden

 Aluehintaero syntyy riittämättömistä 
siirtoyhteyksistä eri maiden välillä

 Vaikka tätä EPAD-komponenttia ei 
olisi erikseen sopimuksessa tai 
sähkölaskussa mainittuna, se on 
aina ja kaikissa sopimuksissa sisällä

 Olkiluoto 3 myötä Suomen 
omavaraisuus kasvaa merkittävästi 
ja sillä on aluehintaeroa laskevia 
sekä tasoittavia vaikutuksia
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Nykyinen sopimus päättymässä – mitä teen?Nykyinen sopimus päättymässä – mitä teen?

 Historiallinen vaihteluväli 70 €/MWh – Hinnankiinnitysmalli pyrkii hyödyntämään tätä
 Hajautuksella ja hankintojen ajoituksella on kertaluokkaa suurempi potentiaali kuin pelkällä kilpailutuksella

Sopimus katkolla

Hintasuojausmarkkinan kehitys

Vuosi 1 Vuosi 3Vuosi 2

 Jos teet kolmen vuoden 
sopimuksen, hintasi olisi tämä

 Jatkosopimuksen hinta voi olla 
vieläkin korkeampi 

 Hinnankiinnitysmallissa 
voimme tehdä aluksi vain 
vuoden kiinnityksen ja 
odotamme markkinan laskua

 Hyödynnämme markkinamuutokset 
ja suojaamme vuodet 2 ja 3 
edullisilla hinnoilla

 Hyödynnämme markkinamuutokset 
ja suojaamme vuodet 2 ja 3 
edullisilla hinnoilla

 Lisäkiinnityksiä vuodelle 3
 Samalla voimme hankkia 

sähköä edullisesti jo vuodelle 4

Vuosi 4
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VENI Yhteishankintapalvelun hyödytVENI Yhteishankintapalvelun hyödyt

Tukkuostajan edut 
markkinaan

Tukkuostajan edut 
markkinaan

Kokemus ja 
asiantuntijuus
Kokemus ja 

asiantuntijuus

Volyymin tuoma 
neuvotteluvoima
Volyymin tuoma 
neuvotteluvoima

500 MWh

Tyypillinen asiakasyritys

2 500 000 MWh2 500 000 MWh
YhteishankintasalkkuYhteishankintasalkku

500 MWh

500 MWh = 0,02% Yhteishankintasalkun kulutuksesta
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VENIn kiinnitysten suoriutuminen markkinahintaa vastaanVENIn kiinnitysten suoriutuminen markkinahintaa vastaan
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Markkinan hintavaihtelu 2002 - 2024, SPOT vrt. kiinnitykset (SYS)

Spot SYS (kk) VENI kiinnityshinta SYS

Jakso Ero 
2002-2024-8,9SYS kiinnitys vrt. SYS spot
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VENI Yhteishankintapalvelun hyödyt ja sisältöVENI Yhteishankintapalvelun hyödyt ja sisältö

Rahalliset hyödyt

 Vakaampi hintakehitys 
pitkällä aikavälillä

 Hyvä budjetoitavuus

 Sähkönhankinnan riskit 
jatkuvasti hallinnassa

 Sähkönoston volyymiriski 
tehokkaasti hallinnoitu

Palvelun sisältö

Sähkönmyyjien kilpailutus

 Toteutetaan 
yhteishankintasalkulle

Hinnan kiinnitykset

 Hajautettu sähkönhinnan 
kiinnittäminen

Raportointi

 VENIn asiakasportaali 
käytössä

Ajalliset hyödyt

 Avaimet käteen! –
hoidamme koko 
sähkönhankinnan asiakkaan 
puolesta 

 Tilaaja pystyy keskittymään 
omaan ydinliiketoimintaan
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Sähkönhankintapalvelun hinnoitteluSähkönhankintapalvelun hinnoittelu

Hinnoittelu

Tarjoamme teille sähkönhankintapalvelun ja kilpailutuksen hintaan:

0,3 snt / kWh (alv 0%)

 Ei aloituskustannuksia

 Sopimus on voimassa toistaiseksi, hankintastrategian mukaan

 Sähköyhtiön toimitusmarginaali 0,053 snt / kWh

 Kaikki sähkö on 100 % CO2-vapaata


